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BERATER: KONTAKTE

Matthias Krapp, Abatus Honorarberatung GmbH,
Neuer Markt 4, 49393 Lohne, Tel.: 04442/808708-0
E-Mail: krapp @abatus-vip.de, www.abatus-vip.de
Honorarberatung

Marcus Meyer, Monetalis GmbH,

Breckenheimer Strafie 14, 65719 Hofheim /Taunus, Tel.: 06192/9518963,
E-Mail: mm@monetalis.com, www.monetalis.com
Honorarberatung/Provisionsberatung

Michael Rehberger, Rehberger Werte GmbH,

Am Oberen Luisenpark 7, 68165 Mannheim, Tel.: 0621/7189880,
E-Mail: mr@rehberger-werte.de, www.rehberger-werte.de
Honorarberatung/Provisionsberatung

Andreas Mayer,

Strohstrafie 8, 72622 Niirtingen, Tel.: 07022/308894
E-Mail: mayer@mayer-anlageberatung.de
Honorarberatung/Provisionsberatung

GFA Vermégensverwaltung GmbH,

Tullastrafde 22, 77955 Ettenheim, Tel.: 07822/44679-0;

Am Marktplatz 1, 79336 Herbolzheim, Tel.: 07643/91419-0
E-Mail: info@gfa-finanz.de, www.gfa-finanz.de
Provisionsberatung

Stefan Huss, AnCeKa Vermégensbetreuungs AG,

Kempter Strafie 21, 87700 Memmingen, Tel.: 08331/92459-15,
E-Mail: s.huss@anceka.de, www.anceka.de
Honorarberatung/Provisionsberatung

Dipl.-Kfm. Stephan Wiechers, Partner der Verméogensberatung
Select GmbH, Dr. Gustav-Heinemann-Strafie 14, 90491 Niirnberg,
Tel.: 0911/59779-203, E-Mail: stephan.wiechers@vb-select.de,
www.vermaogensberatung-select.de
Honorarberatung/Provisionsberatung ]

Haftungsausschluss: Die Smart Investor Media GmbH tibernimmt keine Haftung fiir
Beratungsleistungen der in dieser Rubrik vorgestellten Finanzberater. Die unter BERATER:
KONTAKTE genannten Finanzberater haben in einem Gesprach mit der Redaktion ihre
Auseinandersetzung mit der Sl-,Philosophie® (z.B. Osterreichische Schule; CuB) unter
Beweis gestellt.

BERATER: PORTRAIT

STEFAN Huss (ANCEKA VERMOGENSBETREUUNGS AQG)

Stefan Huss, AnCeKa Vermégensbetreuungs AG, Kempter Strafde 21, 87700 Memmingen,
Telefon: 08331/92459-15, E-Mail: s.huss@anceka.de, Website: www.anceka.de

Qualifikationen und Werdegang

Der 44-jihrige Stefan Huss ist gebiirtiger Bayreuther. Nach dem
Studium zum Diplom-Betriebswirt (FH) in Augsburg zog es ihn ins
Allgau. Dort absolvierte er 1992 bei der HypoVereinsbank ein
Traineeprogramm mit dem Schwerpunkt ,Wertpapier-Spezialist*.
1998 wechselte er ins regionale Wealth-Management-Team Allgau
in der Position eines Portfoliomanagers. Zugleich war er dort mit
der Umsetzung der dezentralen Vermégensverwaltung der Hypo-
Vereinsbank betraut. Seit 2004 ist Huss beim Vermégensverwalter
AnCeKa AG als Portfoliomanager titig. Mittlerweile vertrauen der
AnCeKa AG Uber 1.000 Kunden ein Verm&gen von ca. 170 Mio. EUR
an. Die Kernkompetenz der AnCeKa AG liegt im aktiven Portfo-
liomanagement und der individuellen Vermégensverwaltung.

Beratungsphilosophie

Nach dem Leitsatz ,,Mehrwert durch Unabhangigkeit” agiert Huss
frei von Konzernzwingen. Diese Unabhingigkeit erlaubt es, sich an
den individuellen Bediirfnissen seiner Kunden zu orientieren. Die
Vergiitung erfolgt tber ein vertraglich vereinbartes Honorar als
prozentuale Beteiligung am betreuten Vermégen. Dadurch ist der
Kunde vor kostenintensiven Depotumschichtungen geschiitzt. Die
Kosten werden transparent ausgewiesen. Da die AnCeKa kein Pro-
duktgeber ist, konnen auch keine hauseigenen Produkte eingesetzt
werden, so dass kein Interessenkonflikt besteht.

Anlagestrategien und Lésungen
Gerade in einer krisenbehafteten Zeit, die eine hohe Flexibilitit
verlangt, ist fiir Huss eine individuelle Vermgensverwaltung, die

bei AnCeKa ab 100.000 EUR ange-
boten wird, die Anlagelésung der
Zukunft. In den Portfolios von Ste-
fan Huss liegt der Fokus auf einer
hohen
Assetklassen (Aktien, Renten, Immo-

Diversifikation tber alle
bilien, Cash und alternative Anlagen
wie z.B. Rohstoffe). Der Schwer-
punkt liegt auf ,liquiden“ Anlagen
sowie Sachwerten. ,Die nichsten
Jahre bringen eine grofe Herausfor-
derung mit sich, so Huss, ,eine Neuordnung des Wirtschafts-
systems steht bevor. Deshalb ist es fiir mich sehr wichtig, schnell
reagieren und offene Positionen liquidieren zu kénnen.“ Die Port-
folios, je nach Risikoneigung des Kunden, besitzen einen Aktien-
anteil mit Schwerpunkten in Deutschland, Rest-Europa, Kanada
und den Schwellenlindern. Bei den Branchen setzt er auf Gold-
minen, Infrastruktur und erneuerbare Energien. Im Bereich der fest-
verzinslichen Wertpapiere favorisiert Huss gestaffelte Laufzeiten
bis fiinf Jahre, mit einem Schwerpunkt in guten Unternehmensan-
leihen sowie Fremdwihrungsbonds auf NOK, CAD und AUD. Bei
den Rohstoffen halten seine Mandanten physisches Gold im Depot,
auch Platin und Silber wird beigemischt. Der Immobiliensektor
wird tiber einen Schweizer Immobilien-ETF in CHF abgedeckt. Uber
den Cash-Anteil steuert Huss das Risiko im Portfolio, hier l4sst er
sich tiber die Anlagerichtlinien (0-100%) eine hohe Flexibilitit ein-
raumen. |
Christian Bayer
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